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購入意思の８割を
女性が握っているって本当？

女性と男性の
求めている事の違いってナニ？
女性客のファン作りってどうしたら良いの？
女心が・・分らない。

意思決定の「中身」の違いってナニ？

女性は何に対価を払うの？

僕ってイケてるのかな？

インターネット通販の運営責任者として、４社６年にわたりWebマーケティン
グの最前線で多様な実務を経験した後、ダイレクト出版認定セールスライタ
ーとなったことを機に独立。「無理なくリピート購入されるメール」などCRM
に特化したライティングで圧倒的な実績を叩き出す。現在は、セミナーや講
演、コンサルティングやオンラインサロンを通して、女性特有の購買心理を活
用した効果的な文章やデザインの見せ方を伝えている。

経歴

す
べ
て
谷
本
先
生
が
お
答
え
し
ま
す
！

P R I N C E S S  M A R K E T I N G

あらゆる業種やビジネスに役立つ！！

谷本 理恵子（たにもと りえこ）
株式会社グローアップマーケティング代表取締役
ダイレクト出版認定セールスライター

「本当の魅力」を「伝わるカタチに」をモットーに、
売れる文章の作り方や、女性客をファンにする見
せ方のコツなどを伝える「女性に売る」専門家。

講師プロフィール

Amazon７部門で１位獲得の実績

● 男性がプリンセス！ おススメかよ！と思うかもですが、
男性にこそ見てもらいたい

● 男性と女性の購買心理・購買行動に関しての比較を
「これでもか !」と学べる

● 普段にみせる女性の行動、言動が理解できる

● 女心を理解したい、男性諸氏にオススメ

セミナー受講者の 声


